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Después de toda la crisis vivida recientemente en los
mercadas financieros, conviene hacer una reflexion
sobre la correcta distribucion de activos de las carte-
ras de inversion elaboradas en los dltimos anos y ana-
lizar si los inversores se habian dejado llevar por la
euforia bursatil de los aios 90, poniendo sus ahorros
productos financieros con un perfil de riesgo
mayor al soportado. Posteriormente, cuando los mer-
cados de renta variable retrocedieran, los inversores
vendian sus aclivos en bolsa de forma totalmente
errdnea, victimas de su propio panico al no tener sus
carteras diversificadas de forma correcta. Para ello,
hemos de analizar el concepta de PLANIFICACION
FINANCIERA en la gestion de patrimonios.

Una definicion de planificacion financiera es el desarro-
lo v la coordinacién de una estrategia que permita
alcanzar tados los objetivos financieros de una persana.

Lo podemos ver de forma mas clara con este ¢jem-
plo. Asi, partimos del hecho de que un inversor tiene
un determinado patrimonio y quiere optimizarlo en el
tiempo. Para ello, lo primerc que debe hacer es acu-
dir a una entidad de asesoramiento financiero y con-
tactar con un gestor de finanzas personales. En cste
momento comicnza el proceso con las siguientes
fases:

1. Informacidn personal: todo inversor posec unas
caracteristicas parliculares que le diterencian de cual-
quier otro y que, por lo tanto, le hacen dnico a la
hora de disefar una estrategia financiera. Aqui, el
inversor debe realizar un esfuerzo y concretarle, al
méximo posible, a su asesor financiero la informacion
relativa a su unidad familiar, detallando sus datos per-
sonales, activos (finandieros, inmobiliarios y otros),
pasivos, ingresos y gastos totales.

2. Objetives: uno de los aspectos mas importantes en
todo el proceso de planificacion financiera consiste
en definir las necesidades u objetivos que se desean
alcanzar con el dinero para el futuro, Se deben con-
cretar de forma realista y cuantificable. Pueden refe-
rirse a aspectos tan prioritarios para la mayoria de los
inversorcs como la jubilacion, la compra de vivienda,
la educacion de los hijos o cualquier otro objetivo que
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la persona considere importante y pueda afectar a la
evolucidon de su situacion patrimenial futura.

3. Determinacion del perfil de riesgo: a la hora de lomar
decisiones que afecten a su cartera de inversion no
sélo intervienen variables financieras, sino también
hay que valorar aspectos tan importantes como las
emociones, miedos y esperanzas del inverser, y gue
en la mayoria de los casos no sen analizados conve-
nientemente. Con ello, el asesor financiero determi-
nara el nivel de tolerancia al riesgo del inversor, lo
que permitird delimitar una distribucion recomenda-
da para sus aclivos financieros. El perfil de riesgo se
debe mantener a lo largo de toda la vida del cliente,
pudiendo variarla sélo en funcién de la evolucion de
la situacion personal del inversor.

4. Distribucidn de actives: Una vez delimitadas tadas
las anteriores variables hemos de determinar la distri-

bucion de activos, que ha de tener la forma gue se
representa a continuacion:

Renta Variable

RF Renta Fija

Activos del
AMM

Para asumir la posicion en eslos activas se ha de ele-
gir el producto financiero mas eficiente. Con ello, lle-
gamos a la tltima variable que hay que tener en con-
sideracion a la hora de gestionar una cartera: la situa-
cion fiscal del inversor, que sirve para analizar la
repercusion gue los diferentes productos financieros
ejercen sobre su factura fiscal.

Para finalizar, hemos de tener en cuenta que la distri-
bucion propuesta se debe revisar a medida gue trans-
curre el tiempo y en funcién de la evolucion de los
mercados.
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